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Nombre empresa Tu propuesta de Asociaciones Relaciones con Fuentes de Segmentos de
y Logo valor clave los clientes ingresos — Gastos mercado -
Canales




Propuesta de valor

-Modiﬁcacion estetica y

Hardware, actualizaremos los
componentes anadiendoles refrigeracion
liquida y sustituir disco duro por uno
solido ademas se aplicaran metodos de

artesania y materiales reciclados



\ﬂ Asociaciones clave @

Actividades Clave Recursos Clave

° Impresion 3D de articulos de ° material primario (Madera,
decoracion por exterior de la caja metal...) componentes de
como muifecos vias de tren..., ordenadores, luces leds, material
perfeccion lo mas importante es la para la impresion 3D (Hilos),
satifaccion del cliente, disefio Impresora 3D
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* Esta empresa esta mas enfocada al publico joven puesto que es el que leﬁmmﬂ-

puede sacar provecho, la preparacion de grandes equipos esta dirigida At
. juegos (Fortnite, call of duty...)y mayor rendimiento(Mayor nimero de

FPS)
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@Fuente de 1ingreso - Gastos [s]

Fuente de ingreso Gastos

El principal fuente de ingreso seria la ° Los gastos serian el

reventa de equipos, las ganancias que mantenimiento de la impresora
sacariamos por componente, y la venta 3D, mantener al carpintero y

primaria del ordenador
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compra de componentes.
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Segmentos de mercado - Canales

Segmentos de mercado

. ° En un principio procederemos a una apertura de pagina web, mientras sacamos
dinero para poder formar una tienda fisica, la cual estimamos que en 1 afio
podriamos proceder a su apertura
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